
FICHE DE TRAVAIL
 les méthodes de distribution utilisées (vente en magasin, à domicile, à distance )

 les types de commerce concernés ( commerce traditionnel, grandes et moyennes surfaces,
commerce de proximité, commerce spécialisé!)

 les méthodes de vente pratiquées (vente conseil, libre service )!

A faire à deux!:

1- Déterminer pour chacun des produits suivants le circuit le mieux adapté
et expliquer votre réponse.

     La liste des circuits est la suivante!:
q Circuit Direct
q Circuit Court
q Circuit Long.

    La liste des produits est la suivante!:
q Yaourts par 16
q Cageot de légumes
q Poulet de ferme
q Voiture

2- Déterminer quel est le type de commerce pour les magasins suivants en
justifiant votre réponse. (Commerce indépendant, commerce associé,
grandes entreprises de commerce).

q CORA
q CONNEXION
q Une Boulangerie
q HYPER U

3- Sous forme de tableau (voir exemple), donner les avantages et les
inconvénients de chaque méthode de vente

6°



METHODES AVANTAGES INCONVENIENTS
Vente traditionnelle (avec
vendeur)
Libre service

Vente par correspondance

Vente par téléphone

Vente par distributeur

Vente à domicile


